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POLITICA DE OFERTAS

Sainsel Sistemas Navales, S.A.U., S.M.E. (“Sainsel’) empresa estratégica para la defensa
nacional y lider tecnolégico en el sector naval y aeronautico, establece objetivos de negocio
cuyo seguimiento y consecucion son de relevancia maxima en la actividad de la Compania. Con
la mirada puesta en el futuro, Sainsel, junto con sus accionistas y el resto de partes interesadas,
establecen la estrategia de la Compafia para lograr el crecimiento economico, aumentar la
competitividad y contribuir a potenciar las exportaciones espafnolas y la inversion extranjera
en Espana.

Parala consolidacion y refuerzo del liderazgo en el mercado de defensa nacional e internacional
y para reforzar el posicionamiento europeo y la apuesta de Sainsel por la innovacién en nuevos
productos y servicios de alto valor anadido, tanto en el &mbito naval militar como en los mercados
de diversificacion, Sainsel participa en un abanico de concursos o procesos de oferta en las
distintas lineas de negocio de acuerdo a la estrategia de la Compafiia.

Sainsel ofrece a sus clientes soluciones integrales y competitivas desde un punto de vista
tecnoldgico, industrial y econdmico. Asi, adapta y evoluciona su amplio catalogo de productos
y servicios siguiendo los requerimientos técnicos, programaticos y contractuales de clientes y
mercado.

Para la consecucion de los objetivos de la Compafnia, ésta mantiene acuerdos con socios
estratégicos, con la industria colaboradora, con los proveedores de equipos y servicios y
demas organismos involucrados en el sector a nivel nacional, europeo e internacional.

Esta Politica se fundamenta en los siguientes principios de actuacion en las distintas fases del
proceso de oferta:

< la fidelizacion e involucracion del cliente en el proceso de oferta desde su génesis con
un estudio y seguimiento cercano y continuo del mismo para adecuarse a sus necesidades y
expectativas

. el trabajo en equipos multidisciplinares, altamente
cualificados

< la contribucién y relacion de largo plazo con los distintos actores que participan en la oferta
» el cumplimiento riguroso de los requisitos legales, técnicos y contractuales,
y

< la excelencia tecnologica, comercial y la mejora continua, aplicando las lecciones
aprendidas en la optimizacion de los procesos de ofertas.

Sainsel esta implicada al maximo nivel, en el disefio y desarrollo de esta Politica, asi como en
el seguimiento de su aplicacién, proporcionando las herramientas y recursos adecuados que
permitan acometer y cumplir los objetivos fijados; con ello asegura su continua adecuacion a la
Vision, Mision y Valores de la Compaiiia, teniendo en cuenta las necesidades y expectativas de
las partes interesadas.

Esta politica fue aprobada por el Consejo de Administracion de Sainsel Sistemas Navales S.A.U, S.M.E., el dia 10 de
julio de 2024.



